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VALOR & CLAVES N
Tus partners y/o Para lograr tu propésito
Shareholders

Mantenimiento de la
plataforma web,
servidores y
aplicacion mavil.
Manejo de
publicidad y
servicios al cliente.

Profesionales y
emprendedores.

Alianzas locales con
municipios y otros

organismos.

Billetera electrénica

como Mercado pago RECURSOS CLAVES |
.. Imprescindibles para 37
o similar. lograr tu proposito =
Dominio digital/
licencias.
Pagina web.
App movil.
Profesionales

ESTRUCTVRA DE COSTOS /g
o

Plataforma web y servidores.

Personal

Gastos generales (impuestos, servicios y

otros).

PROBLEMA IDENTIFICADO n

Describleo en una frase

Dificultad para conseguir nuevos
clientes, visibilizarse y reinventarse de
forma digital.

PROPOSTTO

El motivo

de tu modelo A_corto.
de negocio de mediano o
impacto largo plazo

Los productos y/o servicios que
escalan la solucién

Plataforma digital que permite
encontrar servicios para tu dia a dia
de forma facil y rdpida.

P

|

METRICAS DE IMPACTO
ambientales y/o sociales esperadas

Cantidad de trabajos formalizados.
Fidelizacidon de clientes.

RELACIONES SEGMENTOS
Con los clientes y A quienes les resuelves
la comunidad de impacto el problema.

A quienes le vendes tu
propuesta de valor

CLIENTES:
Emprendedores y
profesionales

Validacién previa de
los clientes y sistema
de puntajes y

resenas. | :
Promociones y independientes.
descuentos.

Asesoramiento U§UAR|OS:
técnico. Publico en general

que necesita
contratar un
servicio

Medios digitales,
redes sociales y
apps store.

FUENTES DE INGRESOS

Suscripcién mensual y/o porcentaje por
transaccion concretada (solo paga el
cliente).

Cobros de publicidad.
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